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Beratungsleitfaden
GRUNDUNGSZEIT

Um den potenziellen Griinder*innen eine mog-
lichst zielfuhrende Unterstiitzung zu ermoglichen
folgt das GRUNDUNGSZEIT Team einem festem
Leitfaden. Dieser ermoglicht eine produktive aber
und auf das Griinder*innen Team personliche zu-
geschnittene Betreuung.
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VOR DEM Kontaktaufnahme Passende Coaches fiir Veranstaltungsform wird
(Studierende & die Bediirfnisse der festgelegt
ERSTEM TERMIN Angehérige der HSD) Interessenten werden (via MS Teams oder vor
ausgesucht Ort in der HSD)

Vor dem ersten Termin

Die Griindungsinteressierten der HSD (Studierende, wissenschaftliche Mitarbei-
ter, Mitarbeiter aus Verwaltung und Technik sowie alle Lehrende) kénnen sich fur
ein unverbindliches Erstgesprdch einen Termin fur die Griindungsberatung online
buchen. Bereits zur Terminbuchung kénnen die Griindungsinteressierten, wenn sie
mo&chten, im Kommentar Feld eine kurze Information zu ihrem Termin verfassen.
Dies ist sehr hilfreich um sich optimal auf den Termin vorzubereiten, insbesondere
deswegen, weil sich die unterschiedlichen Coaches in verschiedenen Bereichen
spezialisiert haben und so immer der/die passenden Coaches zugeordnet wer-
den kdnnen. Meistens werden die Termine mit zwei Coaches besetzt, um immer
gewdhrleisten zu kdnnen, dass ein Ansprechpartner fur die Klienten verfligbar ist
(auch in Krankheits- oder Urlaubszeiten). Aktuell finden die Beratungsgesprdche
online Uber MS Teams statt. Sollten Gesprdche vor Ort wieder méglich sein, wird
vor Ort in der Hochschule ein Besprechungsraum fiir das Erstgespréch gewdhilt.
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ERSTGESPRACH Vorstellung der Coaches Klienten stellen ihre Idee Weitere Schritte zum Hausaufgabe: Ausfiillen
& des GRUNDUNGSZEIT vor (optional bereits mit Voranbringen der Idee des Business Modells
Projekts Unterlagen) werden definiert Canvas - Vorbereitung
OnePager

Das Erstgesprdch

Bei dem ersten Gespréch mit den Griindungsinteressierten stellen sich die Coa-
ches zuerst vor und skizzieren kurz das Projekt und dessen Ziele und Méglich-
keiten. Dann kénnen die Klienten ihre Idee vorstellen, evil. schon Unterlagen
mitbringen, Website vorstellen (wenn vorhanden). Ziel des Erstgespréchs ist es,
die Grindungsidee zu erfassen, den Klienten /die Klientin oder das Team kennen-
zulernen und weitere Schritte zu definieren. Hier werden direkt Méglichkeiten
verschiedenen Herangehensweisen vorgestellt. Anhand des Business Modells
Canvas sollen dann die Grindungsinteressierten ihre Idee in eéinem sogenannten
OnePager (als Hausaufgabe) zusammenfassen.

ZWE |TGESPRACH Schérfen der Idee durch Erstes Geschaftsmodell Hausaufgabe: Erarbei-
Sparring mit den Coaches wird skizziert tung eines kurzen Pitch
Decks

Das Zweitgesprdch

Basis des zweiten Gesprdichs ist der im Vorfeld eingereichten OnePager. Die Klien-
ten lernen hier, wie sie ihre Idee konkret und kompakt formulieren kénnen, sodass
AuBenstehende sofort verstehen worum es sich bei dieser Idee genau handeltf. Im
weiteren Verlauf scharfen die Coaches zusammen mit den Klienten im sogenann-
ten Sparring die Griindungsidee. Der Fokus liegt bei diesem Gesprdch auf den
wichtigsten Bestandteilen des OnePagers, welche auf Basis des Business Modell
Canvas erarbeitet wurden, um ein erstes Geschdftsmodell skizzieren zu kénnen.
Als Hausaufgabe fir den ndchsten Termin soll ein kurzes Pitch Deck (max. 10 Fo-
lien) angefertigt werden, welches deutlich macht welche Problemstellung die Idee
behandelt, welchen Lésungsansatz es gibt und wie das Alleinstellungsmerkmal
herausarbeiten werden kann.



0,

GRGNDUNGSZEITHSD

WEITERER Unterstiitzung der Workshops zu verschie- Hilfe bei der Be- Betreuung der Teams
VERLAUF Klient*innen in allen denen Themen antragung von in allen Fragen der
Angelegenheiten Férdermitteln Existenz Griindung

Im weiteren Verlauf

Im weiteren Verlauf werden die Klienten und Klientinnen ganz konkret unterstitzt.
Fur spezifische Themenbereiche wie Rechtsfragen, Steuerberatung oder Social-
Media werden Workshops organisiert, um zielgerichtet Fragen zu beantworten.
Weiterhin wird bei Antragstellungen fiir Férderprogramme unterstitzt und auch
die Erstellung von Prototypen wird vom GRUNDUNGSZEIT Team supportet. Auch
far die Co-Founder Suche werden Veranstaltungen organisiert, um Griindungs-
interessierte zusammen zu bringen. Die Klienten werden bis zur Griindung und
dartiber hinaus vom GRUNDUNGSZEIT Team begleitet und die Coaches stehen

den Teams bei allen Fragen rund um die Existenz Griindung zur Seite.



